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Введение.


	Страхование жизни, так же как и негосударственное пенсионное страхование в это принципиально новый вид услуг в нашей стране, которые  возникли  с появлением негосударственных страховых компаний и негосударственных пенсионных фондов. Однако эти виды страховой деятельности в настоящее время слабо развиты в виду некоторой экономической нестабильности в России. С другой стороны такой вид услуг является привлекательным для населения особенно для людей более старшего возраста, которые сегодня достаточно серьезно задумываются о своих дальнейших доходах.


	Страхование жизни   представляет   собой   совокупность  видов личного страхования,  предусматривающих обязанности страховщика по страховым выплатам в случаях:


    - дожития застрахованного  до  окончания  срока страхования или определенного договором страхования возраста;


    - смерти застрахованного;


    а также по выплате пенсии (ренты, аннуитета) застрахованному в случаях, предусмотренных договором страхования (окончание действия договора страхования,   достижение   застрахованным  определенного возраста, смерть кормильца,  постоянная  утрата  трудоспособности, текущие выплаты (аннуитеты) в период действия договора страхования и др.), при  этом,  формирование  резерва  взносов  и  расчеты тарифных ставок производятся с помощью актуарных методов,  на основе таблиц смертности и  норм  доходности  по  инвестициям временно свободных средств резервов по страхованию жизни. Договора страхования жизни заключаются на срок более года и как правило на 5, 10 и более лет.


	Необходимым условием для такого вида страхования является размещение полученных взносов от страхователей с целью получения инвестиционного дохода. Однако на сегодняшний день экономическая ситуация в стране сложилась таким образом, что практически невозможно предсказать какая норма доходности инвестированных средств будет через квартал, год и тем более через 10 лет. Опыт показывает, что многие страховые компании при расчетах страховых тарифов по страхованию жизни закладывают в расчеты постоянную, не меняющуюся из года в год, норму доходности на много лет вперед. В связи с этим у страховых компаний могут возникать ситуации, когда они не смогут выполнить свои обязательства перед страхователями, т.е. выплатить обещанную сумму в определенный срок, если заложенная в расчеты норма доходности окажется выше, чем фактически сложившаяся. С другой стороны, если страховая компания берет на себя заниженные обязательства, то это становится невыгодно страхователю, что влечет за собой отток клиентов от данной страховой компании. Некоторые страховые компании пытаются привязаться к твердой валюте, например к доллару США и на основании этого делают перерасчет в рубли по курсу Межбанковской валютной биржи.  Однако данный подход не всегда может оказаться правильным, т.к. по курсу  доллара не всегда можно оценить уровень инфляции в России и не нужно забывать, что долларовая валюта также имеет колебания собственного курса.  Данные проблемы уже неоднократно отмечалась в журналах "Страховое ревю" и "Страховое дело". На основании этих проблем возникает необходимость разработать новый механизм реализации продукта страхования жизни.


	В результате проведенного актуарного анализа правил страхования некоторых страховых компаний, по видам страхования: Ритуальное страхование жизни, Смешанное страхование жизни, Детское накопительное страхование и т.д., было выявлено, что правила по данным видам  страхования составлялись без актуарного анализа, и как следствие, были убыточными. Кроме того, во всех правилах заложена  постоянная норма доходности на много лет вперед по инвестированию временно свободных средств резервов по страхованию жизни, что в наше время является абсурдным.


	Другой важной особенностью нашего времени является постоянно меняющееся налоговое законодательство. С 1 января 1996 года отменен налог на фонд превышения нормированной оплаты труда. Из-за этого многим страховым компаниям, которые использовали страхование жизни как способ снижения налогообложения для предприятий, придется задуматься каким страхованием они будут заниматься в дальнейшем, т.к. по новому законодательству предприятию невыгодно прогонять деньги через страховую компанию.


	Рассмотрим на примере одной несложной схемы по страхования жизни, каким образом можно создать страховой продукт, работающий в условиях сильного изменения уровня доходности и приемлемый одновременно для страхователя и страховщика.


Полное  страхование жизни.


	Рассматривается вид полного (ритуального) страхования жизни, когда страхователь в начале срока страхования уплачивает единовременный взнос. При этом страховая компания обязуется в случае смерти застрахованного выплатить его наследникам страховое возмещение. Страхование является пожизненным. На момент заключения договора страхователь определяет страховую сумму, которая в дальнейшем увеличивается на величину зависящую от фактической нормы доходности по инвестированию резервов по страхованию жизни. В данном параграфе предполагается определить зависимость увеличения страховой суммы от фактической нормы доходности страховых резервов и показать какие дополнительные возможности при этом получает застрахованный. Для упрощения расчетов будем рассматривать страховой взнос как нетто-ставку.


	Пусть на момент заключения договора страхователь определил страховую сумму равную � EMBED Equation.2  ���. При этом, если он умирает через t лет с момента заключения договора, то страховая компания выплачивает его наследникам страховую сумму � EMBED Equation.2  ��� которая определяется согласно [1]:


�ВНЕДРИТЬ Equation ���	(1)


Здесь � EMBED Equation.2  ���- величина годового процента, на который увеличивается страховая сумма. Данный процент является переменным во времени.


	Уравнение, описывающее изменение страхового резерва � EMBED Equation.2  ��� во времени, для застрахованного в возрасте � EMBED Equation.2  ��� согласно [2] будет:


�ВНЕДРИТЬ Equation ���	(2)


Здесь � EMBED Equation.2  ���- величина годового процента нормы доходности страховых резервов, который является переменным во времени, �ВНЕДРИТЬ Equation ���- вероятность того, что застрахованный в возрасте �ВНЕДРИТЬ Equation ��� проживет по крайней мере, �ВНЕДРИТЬ Equation ���лет и умрет в течение следующего промежутка времени �ВНЕДРИТЬ Equation ���.  Если рассматривать промежуток времени �ВНЕДРИТЬ Equation ���, равным 1 год, то тогда вероятность �ВНЕДРИТЬ Equation ���можно обозначить как �ВНЕДРИТЬ Equation ���, которая будет означать вероятность того, что застрахованный в возрасте � EMBED Equation.2  ��� проживет � EMBED Equation.2  ��� лет и умрет в течении � EMBED Equation.2  ��� года. Согласно [1] �ВНЕДРИТЬ Equation ���  определяется:


�ВНЕДРИТЬ Equation ���			(3)


Здесь �ВНЕДРИТЬ Equation ���- элементы таблицы смертности, удовлетворяющие условиям: �ВНЕДРИТЬ Equation ��� Которые означают число доживших до возраста � EMBED Equation.2  ��� из 100 000 человек родившихся.


	Дополнительно необходимо поставить условия:


�ВНЕДРИТЬ Equation ���		(4)


Первое выражает, что перед началом срока страхования, страхователем, возраст которого равен � EMBED Equation.2  ���, был внесен страховой взнос �ВНЕДРИТЬ Equation ���, второе, что величина страхового резерва после смерти всех застрахованных в возрасте � EMBED Equation.2  ��� должна равняться 0.


Решая обыкновенное дифференциальное  уравнение (2) относительно неизвестной функции �ВНЕДРИТЬ Equation ��� с использованием (1) и (4), а также, принимая �ВНЕДРИТЬ Equation ��� получим соотношение:


�ВНЕДРИТЬ Equation ���			(5)	


В последнем преобразуем:


�ВНЕДРИТЬ Equation ���	(6)





При выводе последнего было использовано, что на интервале [k,k+1] величина �ВНЕДРИТЬ Equation ��� является функцией постоянной.


	Подставляя (6) в (5), окончательно получим  величину страхового взноса - �ВНЕДРИТЬ Equation ��� для застрахованного в возрасте � EMBED Equation.2  ��� в зависимости:  от величины страховой суммы - �ВНЕДРИТЬ Equation ��� , от величины нормы доходности по инвестированию средств резервов по страхованию жизни -� EMBED Equation.2  ���,  от величины процента - � EMBED Equation.2  ���, на который увеличивается страховая сумма.


� EMBED Equation.2  ���	(7)


Из (7) видно, что, задав постоянное значение � EMBED Equation.2  ���, вычисляется величина страхового взноса, который не зависит от того какая норма доходности по инвестированию средств резервов по страхованию жизни будет на десятилетия вперед. Однако при наступлении страхового события (смерти) наследникам застрахованного будет выплачено страховое возмещение, величина которого уже будет зависеть от того, какая фактическая переменная норма доходности складывалась за весь прошедший период действия договора. Величина его страховой суммы на момент наступления страхового события � EMBED Equation.2  ���, с момента заключения договора, будет определяться по формуле с учетом (1) и (7):


�ВНЕДРИТЬ Equation ���(8)


В силу того, что значение � EMBED Equation.2  ��� может принимать различные постоянные значения, то в зависимости от этого будут получаться различные схемы. Проанализируем полученное решение.


Примеры расчетов


	Рассмотрим три схемы при которых значение параметра � EMBED Equation.2  ��� принимает значения 0,9; 0,95; 0,97.  На основании (7) составлена таблица 1 страховых тарифов для рассматриваемых значений параметра � EMBED Equation.2  ���. При расчетах принималось � EMBED Equation.2  ��� и использовалась таблица смертности по Новосибирской области.
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						Таблица 1


�
�
а=0,9�
а=0,95�
а=0,97�
�
�
а=0,9�
а=0,95�
а=0,97�
�
�
Возраст застрахо-ванного (x)�



Нетто-ставка�
�
Возраст застрахо-ванного (x)�



Нетто-ставка�
�
�
22�
4,3%�
14,4%�
28,6%�
�
42�
12,7%�
29,2%�
45,5%�
�
�
23�
4,5%�
15,0%�
29,4%�
�
43�
13,3%�
30,1%�
46,4%�
�
�
24�
4,8%�
15,5%�
30,1%�
�
44�
13,9%�
31,1%�
47,3%�
�
�
25�
5,1%�
16,1%�
30,9%�
�
45�
14,5%�
32,0%�
48,3%�
�
�
26�
5,4%�
16,8%�
31,6%�
�
46�
15,2%�
33,0%�
49,2%�
�
�
27�
5,7%�
17,4%�
32,4%�
�
47�
15,9%�
33,9%�
50,2%�
�
�
28�
6,0%�
18,1%�
33,2%�
�
48�
16,6%�
34,9%�
51,1%�
�
�
29�
6,4%�
18,8%�
34,0%�
�
49�
17,3%�
35,9%�
52,1%�
�
�
30�
6,8%�
19,5%�
34,8%�
�
50�
18,0%�
36,8%�
53,0%�
�
�
31�
7,1%�
20,2%�
35,7%�
�
51�
18,6%�
37,7%�
53,9%�
�
�
32�
7,5%�
20,9%�
36,5%�
�
52�
19,3%�
38,7%�
54,8%�
�
�
33�
8,0%�
21,7%�
37,4%�
�
53�
20,1%�
39,7%�
55,7%�
�
�
34�
8,4%�
22,4%�
38,2%�
�
54�
20,9%�
40,8%�
56,7%�
�
�
35�
8,9%�
23,2%�
39,1%�
�
55�
21,8%�
41,9%�
57,7%�
�
�
36�
9,4%�
24,1%�
40,0%�
�
56�
22,8%�
43,1%�
58,8%�
�
�
37�
9,9%�
24,9%�
40,9%�
�
57�
23,8%�
44,3%�
59,9%�
�
�
38�
10,4%�
25,8%�
41,8%�
�
58�
24,9%�
45,5%�
60,9%�
�
�
39�
11,0%�
26,6%�
42,8%�
�
59�
26,0%�
46,7%�
62,0%�
�
�
40�
11,5%�
27,5%�
43,7%�
�
60�
27,1%�
47,9%�
63,0%�
�
�
41�
12,1%�
28,4%�
44,6%�
�
61�
28,2%�
49,1%�
64,0%�
�
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	Рассмотрим отличие между схемами. Пусть в возрасте 40 лет застраховано три человека по трем различным схемам. Страховой взнос каждого составил 100 000 руб. Тогда страховая сумма � EMBED Equation.2  ��� для каждого на момент заключения договора согласно таблице 1 соответственно составит � EMBED Equation.2  ��� руб.


� EMBED Equation.2  ��� руб.


� EMBED Equation.2  ��� руб.


Считаем, что норма доходности страховых резервов по страхованию жизни в первый год составила 50%, второй - 35% , а последующие года составляла 15% годовых. На основании этого страховая сумма, если произойдет страховое событие для каждого застрахованного на конец первого года, определяется согласно (8): � EMBED Equation.2  ���; на конец второго года- � EMBED Equation.2  ���; на конец года � EMBED Equation.2  ��� будет:


� EMBED Equation.2  ���. На основании данных рассуждений построены зависимости страховой суммы по каждой схеме от числа лет с момента заключения договора. По вертикальной оси отложена величина стразовой суммы, по горизонтальной - число лет с момента заключения договора страхования.





�


График 1. Зависимости изменения страховой суммы.





Из графика видно, что если смерть застрахованного наступает в первые 16 лет с момента заключения договора  то по по схеме (а=0,9) наследники застрахованного получат страховую сумму большую, чем по остальным двум схемам. Однако, если смерть застрахованного наступает позже, то в этом случае оставшиеся схемы становятся более выгодны наследникам застрахованного, при этом в дальнейшем наблюдается значительное увеличение страхового возмещения для схемы при а=0,97.


Заключение.


	Необходимо сказать, что данный расчет носит информационный характер, т.к. на практике при реализации аналогичного продукта потребуются дополнительные расчеты, программные продукты, ускоряющие обслуживание клиентов, собственный порядок формирования страховых резервов по страхованию жизни, программный продукт позволяющий делать оценку страховых резервов, актуарными методами. Необходимость создания собственного порядка формирования страховых резервов связана с тем, что существующий порядок формирования страховых резервов по страхованию жизни, предлагаемый Росстрахнадзором, по высказываниям самого Росстрахнадзора, является временным и по мнению автора статьи является неправильным.


	При реализации продуктов по страхованию жизни у страховых компаний и негосударственных пенсионных фондов возникают проблемы, связанные с отсутствием специалистов в области актуарной математики. Актуарий - это специалист, который, кроме актурной математики (теория вероятностей, математическая статистика, финансовая математика, численные методы, программирование) также должен быть грамотным специалистом в области налогообложения, бухгалтерского учета, инвестиций а также правового законодательства. К сожалению, сегодня в Сибири нет учреждений по подготовке таких кадров. Некоторые страховые компании и негосударственные пенсионные фонды сами начинают воспитывать таких специалистов. Однако большинство этим не занимаются, и как следствие, могут оказаться на определенном этапе неплатежеспособными, что может вызвать негативную реакцию страхователей к страховому рынку в целом и нанести вред другим страховым компаниям и негосударственным пенсионным фондам, работающим грамотно. Если в развитых странах уже с начала века существуют различные общества и советы актуариев (сегодня, например в Англии, актуарии входят в состав правительства), то в нашей стране только - только начинают появляться фирмы, которые оказывают консультационные (актуарные, аудиторские) услуги для страховых компаний и негосударственных пенсионных фондов. Одной из таких фирм является “Консультационная группа “ИМК” расположенная в г. Новосибирске, которая уже работает более года и оказывает не только консультационные услуги, но и услуги по организации работы, подбору клиентов в области страхования.
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